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小売りの事業者様には「新たなニーズ」と「困りごと」が多数

「どの様にすれば良いかわからない」 「不安も多い」

コロナ禍もあり、移動販売を始めたいが・・・

我々ダイハツが寄り添い、小売事業者様による移動販売をサポート

2021年12月ハイゼットの発表会にて申し上げたこと1.



スタートにあたって（実証実験）2.
まずは事業者様にスポットを当て、寄り添うことからスタート

事業者様から消費者様へ嬉しさの連鎖を広げ
各地域のお客様に寄り添い暮らしを豊かにする



モノづくり概要3.

軽トラックの荷台にベルトで固定され取り外し可能

Nibakoの特徴
1



モノづくり概要3.
Nibakoの特徴

2
左側は開店時に目立つガルウィングドアを採用
（右と後ろ側は上下開きドアの三方開）



モノづくり概要3.
Nibakoの特徴

3
リフトキャスターの簡易取付、Nibakoスタンドを使用して
他のトラックへの載せ替えが可能（現在開発中）

＜ リフトキャスター ＞ ＜ Nibakoスタンド ＞



モノづくり概要3.
Nibakoの特徴

4
Nibakoは荷箱部分と内装備品（荷箱に積載）で構成され、
組み換える事でお客様の様々な用途に対応できる構造



※22年は内装備品とNibakoセットで出荷

スライド式パーティションウォール／
アルミ製ラック（Hi）×２／アルミ製ラック（Mid）×２

モノづくり概要3.
Nibakoの外寸・重量・内装備品

外寸 H1300㎜×L1900㎜×W1300㎜

150 kg重量

内装備品



モノづくり概要3.
Nibakoのセールスポイント

簡単設営・簡単撤収

テントは人手も時間もかかるが
Nibakoは女性一人で設営可



モノづくり概要3.
Nibakoのセールスポイント

テントは遠くから商品が見えづらいが
Nibakoは商品が目立つ

ディスプレイ効果・注目度高い



モノづくり概要3.
Nibakoのセールスポイント

Nibako一つでのオールインワン
パッケージでお店開き

オールインワン



売り場づくり（事業者様の工夫）4.
見やすい、買いやすい商品の展示とレイアウト

立体的な展示 ゾーニング1 2

手前は低く、奥は一段高く
重い物は腰の位置より低く、軽いモノは腰の位置より高く

種類を揃えて選びやすく並べる（葉物、根菜など）
商品数は多すぎても売上は上がらない

並べ方の工夫



加えて、WEBによる情報サービスとして、事業者様には販売場所の紹介等の
便利なサービスを提供、消費者様には出店情報をお伝えする

消費者様ダイハツ工業

販売会社 Nibako
事業者様

WEB（システム）による情報サービスの提供4

WEBによる利便性の提供
（出店情報・口コミ情報等）

6

Nibako（＋トラック）
のレンタル

2

Nibakoの
リース

1 物販
サービス

3

事業概要5.

WEB（システム）を通じた
場所紹介等の販社各種サービス提供

5



事業概要（事業者様向け）5.
Nibakoの貸し出し・WEBによる情報サービスだけでなく

事業の相談対応・移動販売スキル提供等、事業者様に寄り添いながら発展

22年度 22年度

22年度 23年度 将来

22年度 22年度 22年度

事業相談 移動販売
スキル

Nibako
WEB会員サイト
での出店告知

販促物提供 追加備品貸出

Nibakoレンタル

Nibako（＋軽トラック）基本パック

別料金オプションサービス

22年度

22年度 22年度 22年度

22年度 22年度

コミュニケーション
サービス

店舗マルシェへの
出店

販売マーケティング
情報

販売場所紹介
（場所代は別途）

販売する物の斡旋
（商品代は別途）

働き手の紹介
（アルバイト）

23年度将来

22年度

22年度

22年度 22年度

将来

スタートアップ 仕事サポート つながる WEB

Nibako WEB会員サイトサービス（立ち上がり無料）

申請代行
23年度将来



Nibako事業者様 消費者様

事業概要（消費者様向け）5.
消費者様に向けては、買い物が「楽しくなる」「便利になる」サービスを提供し

消費者様も事業者様も嬉しい仕組みを構築
Nibako WEBサイト

・決済システムの提供
・Nibakoの買い物で使えるポイント制度

ダイハツ工業・販売会社

好きなお店が
どこにいるかわかる

お客様の声がわかるので
サービス改善につながる

Nibako出店情報の発信

出店リクエスト・口コミ評価



全体スケジュール6.

22年度

位置付け

Nibako
配備目標

Nibako
商品

Nibako
レンタル

情報
サービス

23年度 24年度 25年度

事業導入トライアル期 全国展開期 サービス拡大期 安定事業推進期

150台 1,000台 2,000台 3,500台

Nibako WEBサイト

移動販売タイプ

Nibako＋軽トラックのセット貸し出しサービス

Nibako単体での貸し出しサービス

各種情報の順次強化

多様な種類展開（検討中）



6. 22年度の立ち上げ

1

2

立ち上がり期は
事業トライアル期としてスモールスタート

全国の販売会社でも、地域の事業者様の
ニーズにお応えしたい

東京・埼玉・千葉・京都にて多くのNibakoを
活用いただき、Nibako事業を牽引
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